
渣打突然抢着做 USDC生意：这件事，比你想象的更靠近你的

钱包 
EXIO研究院观点：这不是一张普通新闻稿，而是一场资金流动规则的静默重写。 

七月初，渣打做了一件大事 
渣打银行与 Circle联手推出机构级 USDC铸造与赎回服务，率先落地迪拜国际金融中心
（DIFC）。 表面看，这只是多了一家银行支持稳定币; 但从行业趋势来看，这是传统金融对
稳定币从「防堵」到「接入」的战略转向正式启动。 当一家全球系统重要性银行（G-SIB）
主动把稳定币「请进门」，这件事的意义远超产品上新——它意味着稳定币正在从加密行业
的基础设施，变成传统金融认可并愿意提供的金融服务。 

 

为什么你的钱包应该关心？ 
过去银行对稳定币只有一个态度：防。 防它抢支付业务，防它绕过清算体系，防它动摇自
己坐了一百年的金融中枢位置。 但现在，全球最大的银行之一主动倒戈了。 这个转变不是
因为银行变了心，而是因为游戏规则变了。 

三个驱动力推动了这一切。 

首先是监管框架逐渐清晰：欧洲MiCA法规过渡期已于今年七月正式结束，美国《GENIUS
法案》亦于去年签署成法，稳定币开始拥有明确的监管身份。 对银行来说，最大的风险从
来不是创新，而是不确定性。 其次是应用场景快速扩展：稳定币早已不限于加密交易，而
是延伸到跨境支付、国际贸易、企业资金管理，麦格理集团数据显示 2025年经调整后的稳
定币转账量达到约 11万亿美元。 第三是战略思维转变：与其等客户绕开自己使用稳定币，
不如主动将稳定币纳入产品体系。 渣打没有自己发行稳定币，而是利用已有的银行信用、
机构客户资源和全球网络，与 Circle合作——轻资产、重入口、占位置，这是典型的 G-SIB
打法。 

 

真正改变的是什么：机构入场的最后一哩路被打通了 
对普通用户来说，获得 USDC并不困难。 真正困难的是机构。 一家养老金、保险公司或跨
国企业，不会因为一个钱包地址就把数亿美元转到链上。 它们需要经过严格的内部审批、
风控审核、合规检查以及审计流程，每一个环节都必须有清晰的责任主体和完整的业务记

录。 过去，机构如需完成铸造、赎回、托管及资金流转，往往需要分别与发行方、托管机
构、链上基础设施、交易平台建立合作关系，流程复杂且成本较高。 



银行的加入，改变了这一切。 渣打提供「一站式」入口：单一开户、单一服务流程。 银行
本身具备机构客户信任的合规框架、风控体系和审计路径。 更重要的是，银行的品牌背书
降低了机构内部的合规审批难度——「渣打都接了，我们为什么不能接？」这句话，在无数
机构的风控委员会上，将成为最有力的论据。 

从市场结构来看，这次合作的真正价值不在于技术层面的创新，而在于机构准入门槛的结

构性降低。 改变的不是 USDC 本身，而是机构资金进入链上的方式——从多头对接、各自为
政变成「银行统包、一键入局」。 

 

合规：从“阻碍”变成“加速器” 
值得关注的是，合规正在经历一场角色反转。 过去，稳定币长期游离于监管框架之外，银
行不敢碰、机构不敢进。 现在，MiCA落地、美国稳定币立法推进，为银行参与提供了规则
依据。 渣打选择迪拜国际金融中心作为首发地，DIFC本身是监管明确的国际金融特区，这
一选择极具象征意义——不是找监管模糊地带钻空子，而是在监管最清晰的地方率先卡位。 

合规不是限制创新的枷锁，而是让创新合格的筛子——合格者才能进入机构级市场。 谁能
在合规框架下率先打通银行与稳定币的通道，谁就能抢占机构资金的入口。 渣打作为首家 
G-SIB 提供此类服务，已经占据了先发优势。 

 

结语：稳定币没有取代银行，而是走进了银行 
渣打与 Circle的合作，表面是一项机构服务升级，实质是传统金融对稳定币从「防堵」到
「接入」的战略转向。 对行业的深远影响已经清晰可见：机构级市场的准入门槛大幅降
低，更多传统资金将以合规方式进入链上; 银行不再是加密世界的「旁观者」，而是开始成
为「基础设施提供者」; 稳定币的游戏规则正在从加密原生转向金融主流。 

截至 2026年 7月，USDC流通量已超过 730亿枚，而这个数字背后，是越来越多机构资金
正通过银行这扇正门流入链上。 稳定币没有取代银行，而是走进了银行——而这，可能只
是开始。 

 

FAQ 
Q：渣打与 Circle的合作具体内容是什么？ 

A：渣打银行与 Circle合作推出机构级 USDC铸造与赎回服务，符合条件的机构客户无需单独开
设 Circle账户，即可通过渣打完成 USDC的铸造与赎回。 该服务率先在迪拜国际金融中心
（DIFC）落地。 

Q：为什么这次合作被认为意义重大？ 



A：渣打是全球系统重要性银行（G-SIB）成员，位列 FSB 2025年名单第一组。 这是首家 G-SIB
提供此类整合服务，标志着稳定币正在从加密行业基础设施转变为传统金融认可的金融服务。 

Q：这对机构投资者意味着什么？ 

A：机构过去需分别对接发行方、托管机构、交易平台等多方才能完成稳定币的铸造与流转，流
程复杂且成本较高。 银行的加入提供了「一站式」合规入口，大幅降低了机构资金进入链上的
门槛。 

Q：合规在这次合作中扮演什么角色？ 

A：随着MiCA和美国《GENIUS法案》等监管框架落地，稳定币的监管身份日益明确。 合规不
再是障碍，而是银行参与稳定币服务的「通行证」和竞争壁垒。 
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